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ANUNCIO DEL TITULAR DEL BAPRO GUILLERMO FRANCOS

Financiacion para el
campo al 8% en pesos

MEste sistema permite que los interesados puedan adquirir y retirar sin demora,
herramientas, implementos y maquinaria de todo tipo

| presidente del Ban-
co Provincia, Gui-
lermo Francos, anun-
ci6 "unalineade crédito es-
pecial parael sector agro-
pecuario, con tasafijadel 8
por ciento, en pesosy con
un plazo de un afio".
Francos dijo que por ini-
ciativadel gobernador, Da-
niel Scioli, y mediante un
trabajo conjunto con el mi-
nistro de AsuntosAgrarios,
EmilioMonzd,y & ministerio
de Economiade laProvin-
ciadeBuenosAires, "logra-
mos subsidiar latasa, que
esla masbajadel mercado,
para poder asistir directa-
mente al sector agrope-
cuario”.
Lalineacrediticiaapun-
taabrindar ayudaalos pro-
ductores agricolas que es-
tén demandando financia-
miento de"capital detrabajo
paralasiembradetrigo, la

criade ganado vacunoy la
produccién lechera".

Francos efectué este
anunci6 durante el desarro-
I1o de Expoagro, en lapro-
vincia de Santa Fe, desde
donde también delined otros
productos crediticios que
oferta el Banco Provincia
para esta campafia agrico-
la

El titular del Provincia
notificd ademas que ese
Banco "financiarg, a tasa
ceroy con un plazo maximo
de 24 meses, lacomprade
maquinaria eimplementos
agricolasy bienes de con-
sumo, ofrecidosatravés del
Sistema de Adjudicacion
Anticipada’.

Este sistema permite que
los interesados puedan
adquiriry retirar sin demo-
ra, herramientas, implemen-
tos y maquinaria de todo
tipo, necesarias paralapro-

HPromotoras del stand del gobierno bonaerense.
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WEI presidente del BAPRO Guillermo Francos junto al
gobernador Scioli y el ministro de Asuntos Agrarios

Emilio Monzé.

duccién agropecuaria, enlos
distintos establecimientos
que se incorporaron a la
promocién.

El anuncioincluyetambién
lafinanciacion a 180 dias,
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con tasacero, paratodaslas
compras de ganado que se
realicen duranteel rematede
hacienda de la muestra,
mediantelatarjetaProcampo
del Banco Provincia. B

Buenos Aires en la Expo.

Acérquese a Relmo

Lo invitamos a la presentacion de las nuevas
variedades Relmo en Expoagro 2009

NUEVA SOJA INOX, RESISTENTE A ROYA ASIATICA:

El Dr. José Tadashi Yorinor hara la presentacidn el dia 5 de Marzg®
alas 13 hs. en el Plot N* 11 de Reimd. Luego de la misma se
ofrecera un cdctel para todos los asistentes.,

«sNOVEDADES

NUEVOS PROGRAMAS DE SOJA Y TRIGO |

por la provincia de

Montavideo 2430 2° Piso - Rosario / Tel /Fax: (0341} 426 BS03
contacto@reime, com.ar

VINCULOS INTERNACIONALES
Las rondas cerraron
con buenos negocios

| viernes sedesarrollé la
unday ultimajorna-
dadela"6ta. Rondalnter-
nacional de Compradoresde
MaquinariaAgricolay sus
partes” en el Sector Inter-
nacional de Expoagro, orga-
nizada por lamegamuestra
Expoagro y la Fundacion
ExportAr, ensurol deAgen-
ciade Promocio6n de Expor-
taciones de la Cancilleria
Argentina. Y si durante el
primer diayase podiapre-
ver la concrecion de algu-
nas operaciones comercia-
les, finalmente fueron cerra-
das. Por ejemplo, Richiger
vendi6 embolsadoras de
grano a Nueva Zelanda y
Mainero ubicd cabezalesy
embolsadoras en Rusia y
Polonia.

"Sevendieron cinco sem-
bradoras, dos embolsadoras
de granos, cabezales mec&
nicosy silo bolsasaRusia
y Ucrania. También sepidie-
ron presupuestos a varias
empresas de sembradorasy
otras maquinarias agrico-
las", confirm6 Carlos
Méndez, técnico delaRon-
da de Negocios de la Fun-
dacién ExportAr.

Marcelo Elizondo, direc-
tor ejecutivo de la Funda-
cién ExportAr, hizo un muy
buen balance: "Muchagente
dudabadel éxito del lasron-
das de este afio, ya que el
contextointernacional noera
el més propicio paraconcre-
tar negocios. Lasreuniones
que generamos quedaron
ajenasaestasituacion mun-
dial y en ellas se concreta-
ron varias operaciones co-
merciales. Entretantas ma-
las noticias, estos encuen-
tros comercialesfueron una
muestra de que se pueden
seguir haciendo negocios".

Entanto, el ingeniero Ja-
vier Dufourquet, gerentede

@Marcelo Elizondo,
director ejecutivo de la
Fundacion ExportAr.

Promocién Comercial de
ExportAr, puso en conside-
racion el gran esfuerzo que
seviene haciendo desde la
fundacién para concretar
estas reuniones, y resalt
que su planificacion no seria
posible sin la ayuda del
INTA. "El INTA estéd a la
cabezade este proyecto. Es
quien marca el rumbo de
dénde hay que importar y
qué productos son paracada
mercado. Por ejemplo, este
afio setrabajé mucho en el
mercado ruso, ucranianoy
polaco. El buen enfoque de
las rondas hacen que ten-
gan éxito. Sin dudaalguna,
los resultados de este afio
han sido més que positi-
vos", indic6é Dufourquet.

Por otro lado, Marcelo
Elizondo recalcé |o funda-
mental que son lostrabajos
de inteligencia comercial
parael buen funcionamiento
de estos encuentros. En ese
sentido, el éxito delasRon-
dasesunfiel reflejodel tra-
bajo que la Fundacién
ExportAr hace todos los
afios con los productores
argentinos. B
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