
Miércoles 3 de marzo de 20102  EL DIARIO DE LA EXPOAGRO - Democracia

EN BARADEROEN BARADEROEN BARADEROEN BARADEROEN BARADERO

Todo listo para el comienzo de
la Expoagro del Bicentenario
n  Abre sus puertas desde las 8:30 de hoy, y durante cuatro días, en el km 121 de la Ruta 9. A las 10 se realizará el
simbólico corte de cintas con la presencia del gobernador de la provincia de Buenos Aires, Daniel Scioli.

versas actividades como
entrenamientos en prácti-
cas de manejo, conferen-
cias, remates y hasta un feed
lot dentro de la muestra.  n

Durante los cuatro días de
Expoagro, los visitantes
interesados en capacitarse
en materia de producción
ganadera, encontrarán di-

tura del conocimiento".

Para los productores
ganaderos

las demostraciones las má-
quinas tendrán una ficha
técnica, y también habrá
personal especializado de
cada una de las empresas
fabricantes para atender las
consultas.

Festejando el
Bicentenario

En el sitio central del pre-
dio estará la Plaza del
Bicenteario. Allí, en los
4.800 metros cuadrados dis-
puestos entre las dos ave-
nidas centrales de Expoagro,
se podrá realizar un fasci-
nante recorrido por las dis-
tintas etapas del campo ar-
gentino. El desarrollo de los
principales cultivos y la
evolución de maquinaria
agrícola serán los dos temas
centrales.

El área del Bicententario
estará organizada a partir de
siete estaciones considera-
das emblemas de cada de
una de las principales eta-
pas históricas del campo
argentino. Este recorrido
abarca desde el período que
va desde 1810 hasta 1899,
que es el llamado "El desier-
to pampeano". Luego, las
décadas entre 1900 y 1930,
cuando la Argentina era
considerada "El granero del
mundo". El desafío de ali-
mentar al mundo, abarca el
período 2000-2010, y mues-
tra el renacimiento de las
empresas de maquinaria
agrícola, el boom de la soja
-no sólo para alimentos sino
también para biocombus-
tibles, y las nuevas formas
de hacer ganadería. En la
última y séptima estación
está planteado el debate
hacia el futuro: "La agricul-

riodistas que cubren todas
las alternativas de la
megamuestra.

Según se pudo saber hasta
el momento, como se dijo,
el gobernador Daniel Scioli
estará hoy miércoles para el
acto inaugural, mientras que
para mañana jueves está
prevista para las 12 la pre-
sencia del vicepresidente
Julio Cobos en el Espacio
del Bicentenario; a la mis-
ma hora, brindará una con-
ferencia de prensa Elisa
Carrió en la carpa destina-
da al periodismo y a las 15,
Eduardo Duhalde realizará
una recorrida por la mues-
tra.

El día viernes a las 14.30
estará presente Francisco De
Narváez quien dará una con-
ferencia de prensa.

Ingresos rápidos

La muestra está diseñada
con cinco entradas a un
amplio estacionamiento de
70 hectáreas para que quie-
nes vengan desde el norte
no se encuentren en la misma
entrada con los que vienen
del lado de Buenos Aires;
los accesos al estaciona-
miento son independientes,
lo que hará mucho más fluido
el movimiento de los visi-
tantes.

Prácticas a campo

Este año, más de 50 em-
presas participarán de las
muestras dinámicas, lo que
abarca unas 300 máquinas
de última generación traba-
jando en la siembra, la pul-
verización y la cosecha, entre
otras actividades que se
podrán ver. En cada una de

Con todo el brillo de
lo que durante la pri-
mera semana de mar-

zo ya es un clásico del campo
argentino hoy miércoles
abre sus puertas la Expoagro
del Bicentenario, una expo-
sición que, como ya lo vie-
ne haciendo en sus tres edi-
ciones anteriores, convoca
a miles de productores que
llegan desde toda la Argen-
tina y desde muchos países
del mundo para conocer la
mejor y más variada oferta
tecnológica en bienes y
servicios para la producción
agropecuaria.

Ya están mostrando todo
su potencial, los cultivos en
las parcelas demostrativas,
los stands con lo último en
maquinaria agrícola y un
sinnúmero de atractivos, no
sólo para los productores
sino también para aquellos
que quieran conocer los
secretos que hacen a la
Argentina el país más efi-
ciente de la tierra en la pro-
ducción de granos.

La inauguración oficial
será hoy miércoles a las 10
de la mañana. Para el sim-
bólico corte de cintas del
ingreso principal de
Expoagro ha comprometido
su presencia el Gobernador
de la Provincia de Buenos
Aires, Daniel Scioli.

Visitas políticas

Expoagro, además de lo
estrictamente vinculado al
sector productivo argenti-
no, también es el medio ele-
gido por numerosos dirigen-
tes políticos para presentar-
se y exponer sus posi-
cionamientos, habida cuenta
de la gran cantidad de pe-

nnnnn  Todo listo para que Expoagro abra hoy sus puertas al país y al mundo.

Cómo llegar
Continuar por Ruta 9. Escobar Km. 53; Cam-
pana Km. 70; Zárate Km. 87; en Km. 94, Peaje
de $2,20.
Para automóviles convencionales hay 2
peajes, uno en Pacheco y otro en Zárate.
Desde Rosario: tomar la Ruta Nacional Nº
9 hacia el sur, pasando por las localidades
de San Nicolás, Villa Constitución, Ramallo,
hasta el km 142, subir al puente y girar a la
izquierda para tomar el acceso a Baradero.
Para automóviles convencionales hay 1 solo
peaje ubicado a la salida de Rosario n .

Desde Capital Federal: tomar la autopis
ta Acceso Norte y continuando por Ruta

Nacional Nº 9 hasta el km 141,5 en donde
puede tomar el acceso a la ciudad de
Baradero. Se pasa por las localidades de
Escobar, Campana y Zárate.
General Paz (Acceso Norte): Panamerica-
na km 22, Bifurcación Ramal Tigre; Conti-
nuar  por Panamericana hacia la izquier-
da, en el Km. 35 está la Bifurcación RN 9 y
RN 8 desviar hacia la derecha por ramal
Escobar. En el Km. 38 hay Peaje de $3,60.

Junín-Baradero: 214 kms. Tiempo estimado: 2 horas 36 minutos. Sin peajes.
Ruta Nacional 7: hasta O´Higgins, 35 kms; Chacabuco: 95 kms..
Ruta Provincial 191: hasta Salto: 131 kms.; Arrecifes: 182 kms.
Ruta Nacional 9: hasta San Pedro: 207 kilómetros; desvío a Baradero: 214 kilómetros.
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Las actividades programadas para el día de hoy
14   Ing. Agr. Héctor Huergo - Periodista Agropecuario

Diario Clarín - Ing. Agr. Andrés Laurlund - Res-
ponsable de Allianz Agro "El seguro, una tecno-
logía que protege a todas las demás"

15  a
16.30 Dott. Alber to Pirelli (Dir ector Pirelli Tyre BU

AGRO&OTR) - Cdor . Daniel Di Salvo (Director
General Pirelli Neumáticos Argentina) - Flávio
Bettiol Junior (Director Latinoamerica BU
Truck&Agr o). "Pir elli lanzará nuevas líneas para
el sector agrícola y presentará las inversiones
en Latinoamérica"
 Pirelli mostrará, el próximo mes, dos lanzamientos
destinados al segmento agrícola con las tecnolo-
gías radial y convencional. Podrán ser aplicados
en tractores, cosechadoras, implementos agríco-
las para el transporte de granos, rollos
compactadores, así como en otras máquinas del
sector. Además de presentar nuevos diferencia-
les, los diseños de las bandas de rodamiento son
más modernos, lo que contribuye a una mejor ac-
tuación de los neumáticos en los más variados tipos
de superficies. Los nuevos modelos están dirigi-
dos al mercado agrícola argentino, que es el se-
gundo mayor para Pirelli en Latinoamérica y que
necesita de tecnologías avanzadas. Por eso, el
lanzamiento tendrá lugar en la Feria Expoagro, del
3 al 6 de marzo.

17.30 Lic. Fernando Moyano, Gerente de Capital Humano
de Aur en. "La empresa familiar agropecuaria"
 Del sueño del emprendedor al sueño compartido
en la familia, la gestión de expectativas de la si-
guiente generación, la formalización de roles: el
fundador, su cónyuge y los hijos. También se
abordará el tema de las empresas que trascienden
pensando en la 4ta generación y el camino de la
confianza al profesionalismo.

AUDITORIO 2

Hora    Tema y Contenido

10  Dr. Saúl Feilbogen, socio del Estudio y Profesor
de la materia Securitización y Negocios Fiducia-
rios de la Universidad del CEMA, y Claudia
Chiaradia. "Pool de siembra Fideicomiso agrí-
cola"

11   Representantes del FAGB y analista invitado (Foro
Argentino de Genética Bovina) " Qué es el FAGB
- Situación y perspectivas de la ganadería "

14.30 Santiago del Solar, Pte. de Maizar  "Pr esentación
de MAIZAR"

14.40  Dr. Martín Scala - Proyecto IPCVA - UCA - MAIZAR
"Suplementación estratégica de bovinos en el NOA"

15  Ing. Luis M. Bertoia, Fac. Cs. Agrarias - UNLZ.
MAIZAR. "Híbridos de maíz para silaje - carac-
terísticas y pautas de selección"

15  Técnicos de empresas comerciales allegadas a
MAIZAR - (* ) ver nómina abajo. Empresas comer-
ciales participantes: ACA - Asoc. De Coop. Arg.
C.L., Becker Underwood S.A., Criad. y Sem. San
Pedro S.A., El Sorgal S.A., KWS Argentina S.A.,
Mainero S.A., Produsem S.A., Semillas Albert S.A.,
Sursem S.A., y Syngenta Semillas S.A. "Charlas
breves sobre maquinarias, semillas, inoculantes e
insumos varios"

17.30  Ing. Marcelo Torr ecillas, Fac. Cs. Agrarias - UNLZ.
MAIZAR. "Alternativas forrajeras de sorgos
híbridos".

AUDITORIO 1

Hora    Disertante - Tema y Contenido

11 Ing. Javier Bayley Bustamante, Director de Finanzas
Corporativas de AUREN.

"¿Cuánto vale una empresa agropecuaria?"
Visión general de técnicas de valuación. Diferen-
cias respecto a otro tipo de empresas.

El valor de la tierra y el valor de la empresa. Erro-
res y aciertos más comunes al momento de fijar el
valor de una empresa agropecuaria.

12 Christian Zachner (Ingeniero en Informática) y
Matías Tortorella (Ingeniero Agrónomo) de
SISMAGRO (Sistema Modular Agropecuario)

"La importancia de la planificación en la
agroempresa"

¿Cómo aumentar sus ganancias mediante el uso
de un sistema informático?"

Durante la charla se presentará la necesidad de utilizar
un sistema informático para gestionar y adminis-
trar las tareas agropecuarias. También se realizará
una reflexión sobre la importancia que tiene para
un productor agropecuario planificar su campa-
ña, y cómo un software adecuado puede disminuir
esos tiempos de planificación

13  Lic. Gabriel Pane, Director de IT de AUREN
"T ecnología de Información en empresas
agropecuarias, cómo aprovechar al máximo las
tecnologías de información"

Desarrollando una estrategia de IT que este alineada
a la visión de la empresa - Cómo maximizar el be-
neficio de las TIC's minimizando los costos de in-
versión - Las TIC's como herramienta para la me-
jora de los procesos internos de la empresa
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urgencias y emergencias, con asistencia
en 2 consultorios médicos dentro del
predio y 2 ambulancias equipadas con
tecnología de punta, dando consejos
preventivos y saludables para disfru-
tar al aire libre de Expoagro.

Canal Rural,
todos los días en vivo

Con sus cámaras sobre la tierra, los
periodistas de Canal Rural serán fie-
les testigos de todo lo que ocurra en
Expoagro durante los cuatro días que
tendrá vida la megamuestra. Desde el
público que desfilará por las calles y
los stands de los expositores, pasan-
do por las actividades desarrolladas en
las carpas de conferencias, las rondas
de negocios, los campeonatos de pul-
verización y de alambradores, hasta las
demostraciones a campo de maquina-
ria y todo lo armado en el sector del
Bicentenario.

Mucho será captado y trasmitido en
vivo, a fin de informar al público lejos
de la muestra sobre todo lo ocurrido
en ella.

Y también será filmado y editado con-
venientemente para luego ser emitido
por la pantalla del Canal Rural, la pre-
ferida de los productores de todo el país,
informando de manera minuciosa so-
bre todo lo sucedido en el amplio pre-
dio de Baradero con posterioridad a los
días del evento.

Siempre que alguien quiera saber qué
ocurre o que ocurrió en Expoagro, las
pantallas del Canal Rural serán la me-
jor referencia en movimiento.

ESTO TAMBIÉN PASA EN EXPOAGRO

Todo el campo en
Páginas Amarillas

Páginas Amarillas Rural 2010 lanzará
en Expoagro la guía más completa de pro-
ductos y servicios agrícolas y ganade-
ros, que también se pueden consultar
en www.paginasamarillas.com.ar, por ce-
lular al *4842 (GUIA) o por mensaje de
texto al mismo número. Una operadora
responderá enseguida.

VISA, una tarjeta
bien campera

Visa estará nuevamente presente en
Expoagro como sponsor y tarjeta exclu-
siva de la muestra agropecuaria. Quie-
nes abonen su entrada con Visa
Commercial Cards obtendrán un 25% de
descuento, y un 15% quienes lo hagan
con Visa y Visa Débito. Visa desarrolló
las tarjetas Commercial Cards para que
empresas y productores agropecuarios
administren correctamente sus gastos,
ofreciendo soluciones integrales orien-
tadas a incrementar la eficiencia operativa
y a optimizar sus finanzas.

OMINT llega a
cuidar la salud

OMINT, empresa argentina de medi-
cina privada con más de 42 años en el
país, cumple su sexto año consecutivo
en la muestra con la Expoagro 2010 del
Bicentenario, brindando un servicio de
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RESULTADOS Y BALANCESRESULTADOS Y BALANCESRESULTADOS Y BALANCESRESULTADOS Y BALANCESRESULTADOS Y BALANCES

Expoagro un espacio para el encuentro
y la generación de negocios
n  Los resultados alcanzados por cada edición de la
megamuestra, dejan en claro que la misma constituye la
generación de nuevas oportunidades.

crédito bancario, además de
más 100 contactos firmes
con nuevos clientes. En
tanto, una empresa de ca-
pitales nacionales como la
cordobesa Mainero llegó
con ventas prácticamente
paralizadas y en Theobald
recuperó notablemente el
dinamismo comercial.

En ambos casos, sus re-
presentantes relataron que
concretaron ventas, pero
fundamentalmente se vieron
sorprendidos por la revi-
talización del clima de ne-
gocios que experimentó
una caída en los últimos
meses.

"La muestra fue buena,
mejor de lo esperado. En mi
interior confiaba pero tenía

a pesar de las contingencias
agroclimáticas y económi-
cas.

En las tres jornadas pa-
saron por el predio "El
Asombro" ubicado en el km.
238 de la Ruta 9, 155.564
visitantes. Una recorrida
general por los stands de
Expoagro 2009 dejó una
sensación inequívoca de
empuje y optimismo.

Concreciones
empresariales

Los testimonios coinci-
den. Por ejemplo, una em-
presa multinacional como
Claas vendió 12 unidades y
a otras 20 sólo le falta cum-
plimentar los trámites de

Durante los tres días
en los que se llevó
a cabo Expoagro

2009,  entre el 6 y el 8 de
marzo, a pesar de los ava-
tares climáticos que difirie-
ron dos jornadas su aper-
tura, se vivió un ambiente
optimista por parte de pro-
ductores y empresarios: la
mega exposición del campo
argentino demostró una vez
más que es posible crear un
espacio para el encuentro y
la generación de negocios,

bra y cosecha es el mayor
atractivo", agregó.

Las máquinas son quie-
nes atraen gran parte de las
miradas, los apasionados por
los fierros que observan
cada detalle minuciosamen-
te. "Somos de Teodelina,
trabajamos como contratis-
tas para cosecha y cada año
esperamos la posibilidad
que nos dan en Expoagro de
conocer todos los adelan-
tos técnicos", dijo Edgardo
Magarano mientras recorria
el stand de Metalfor.

Desde General Villegas,
Buenos Aires, llegaron Fe-
derico Alducín y Damián
Quinteros, buscando infor-
mación sobre las nuevas
cosechadoras. "Estamos
muy entusiasmados con
todo lo que hay para ver",
dijeron, al tiempo que se
tomaban fotografías en los
nuevos tractores expuestos
en el stand de John Deere.

Asimismo Roberto Bu-
cher, tractorista de San
Gerónimo, que visitó Expo-
agro con toda su familia para
disfrutar de los adelantos en
maquinaria. "Es el segundo
año que venimos a Expoagro
y siempre nos vamos muy
satisfechos por todo lo que
podemos ver en un solo
lugar", describió.

Los semilleros
también se mostraron
conformes

"En el actual contexto de
crisis que involucra a todos
los actores de la cadena
agroalimentaria, nuestra
intención es hacer un aporte
desde nuestro lugar, como
semillero, presentando nue-
vos lanzamientos que agre-
gan más rentabilidad al ne-
gocio del productor, con

rar el ánimo de los empre-
sarios agropecuarios que se
vieron afectados por una
fuerte sequía que ocasionó
pérdidas en todas las acti-
vidades. "Estamos muy
contentos porque en los
días previos al inicio de
Expoagro, sentíamos un
fuerte desánimo en los pro-
ductores de gran parte de
la Zona Núcleo, y hoy día,
si bien se habla mucho de
la crisis económica, el agua
caída levantó el ánimo de
todos y se acercan a nues-
tro espacio en la muestra
interesados en equipos de
última generación para con-
tinuar invirtiendo y
tecnificándose", dijo
Marcelo Laspina, gerente
Comercial de Geosistemas.

Agregó que entre los im-
plementos más requeridos
y por los cuales reciben más
consultas están todos los
que se utilizan para Agricul-
tura de Precisión. "El pilo-
to automático que se utili-
za para pulverización, siem-

dudas. Sin embargo, otra vez
el productor agropecuario
demostró que es aguerrido,
trata de superar los momen-
tos difíciles. Nos visitaron
muchos compradores inte-
resados y quedamos gra-
tamente sorprendidos por la
avidez de tecnología para
reducir costos", dijo Rey-
naldo Postacchini, titular de
Claas Latinoamérica.

"Vinimos a la nada y nos
encontramos con gran can-
tidad de público y de buen
humor, muy interesados en
los productos, y concreta-
mente cerramos varios ne-
gocios cuyo balance defini-
tivo aún no hicimos pero es
claramente positivo. Llega-
mos desesperanzados y nos
vamos muy contentos",
agregó Ramón Landrein,
gerente de ventas de
Mainero.

Los expositores comenta-
ron que si bien la lluvia caída
durante los días previos
retrasó el inicio de la edición,
sirvió y mucho para mejo-

155.564
Fue la cantidad de visitan-
tes en Expoagro 2009

nnnnn  Una gran cantidad de público recorre cada año, todos los espacios diseñados en
el predio expositor .

n n n n n La megamuestra también es oportunidad de ver en
acción nuevas y modernas maquinarias e implementos
agrícolas.
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Planta y administración: Luis B. Negretti 1225 (Altura Ruta 7 Km. 261) Telefax (02362) 445611
el. (02362) 428003 - 6000 Junín (Bs. As.) - E-mail: agroacop@redpower.com.ar

AGRO ACOPIOS JUNIN S.A.AGRO ACOPIOS JUNIN S.A.

se refleja eso en los productos y pro-
ductores, sobre todo en aquellas máqui-
nas que estén orientadas a reducir cos-
tos. Todos los años encontramos nove-
dades aquí y este año venimos intere-
sados especialmente en las tecnologías
aplicadas en semillas y granos".

Pedro Luis Peña- Colombia- Sociedad
de Productores del Valle del Cauca

"Organizamos este viaje con la Socie-
dad de Productores, somos un grupo de
15 personas. Es la primera vez que ve-
nimos y llegamos a la feria a través de
su publicidad, ya que vemos con frecuen-
cia Canal Rural y así nos enteramos de
su existencia. Producimos caña de azú-
car, soja, maíz, arroz. Estamos muy inte-
resados en conocer las formas de culti-
vo extensivos que se emplean en Argen-
tina, ya que en Colombia se está comen-
zando a tener grandes cultivos. Estamos
interesados en la maquinaria que se utiliza
para este tipo de cultivos y también en
los transgénicos para la soja".

Wallter  Estella- Brazil- Contingen-
te Monsanto

"Somos un grupo de 70 brasileños, to-
dos productores del sur y sudeste de
Brasil. Trabajamos productos como la
soja, el maíz y el trigo. Somos todos
miembros de cooperativas pertenecientes
a diferentes Estados, algunos de noso-
tros la visitamos anteriormente y la ex-
periencia fue muy grata. Nos interesa esta
visita porque así podemos evaluar cuál
es la situación de Brasil, ya que hace-
mos comparaciones con lo que vemos
aquí, no solo comparamos las maquinarias
y los productos entre sí, si no que tam-
bién comparamos las ferias de nuestro
país con ésta. Sobre todo estamos in-
teresados en siembra directa, fertilizantes
y maquinaria agrícola. Nos interesa ver
cuáles son las diferencias con los pro-
ductos comercializados en nuestro país.
Es un buen lugar para hacer contactos
de negocios con los fabricantes".

Julio Ruda (Fexprocruz) y Mario
Herrera (Presidente de la Confedera-
ción Agraria)- Bolivia-

"Venimos con el objetivo de intercam-
biar experiencias entre Fexprocruz y
Expoagro. Este encuentro es una gran
posibilidad de generar contactos y de for-
talecer los que ya tenemos. Las expecta-
tivas son grandes y estamos muy ansiosos
por recorrer la feria y ver qué podemos
aprender de Expoagro 2009". n

Gerard Wiebe Reyehr- Uruguay- Pro-
ductores agrícolas y lecheros.

"El contingente está formado por 5 per-
sonas: asistimos casi todos los años. Este
año en especial nos interesa la maqui-
naria agrícola, sobre todo aquellas de
desarrollo de punta, innovadoras. En Uru-
guay, casi toda la maquinaria agrícola
es de origen argentino y por eso esta
feria es una gran oportunidad para co-
nocer la tecnología de punta que se
importará posteriormente".

Gilberto Grande- Brazil, Minas- Pro-
ductor de granos.

"Somos 4 productores de granos. Des-
de que comenzó Expoagro asistimos todos
los años. Es un buen lugar para hacer
negocios, principalmente buscamos ma-
quinaria agrícola. La producción argen-
tina es más barata, y de muy buena ca-
lidad, ya que las empresas de su país
compiten mucho y esta competencia
genera calidad y mucha oferta, más op-
ciones".

Willbrordus Slwtjes- Brazil, Funda-
ción ABC- Productor agropecuario.

"Somos un contingente de 15 produc-
tores de soja, mijo, trigo y poroto, prin-
cipalmente. Asistimos todos los años a
Expoagro. Volvemos porque pasamos
buenos momentos aquí, se pueden con-
cretar negocios y es muy ameno visitar
los stands a cielo abierto. Lo más atrac-
tivo de la feria son las novedades en
maquinaria, es una característica de este
evento tener siempre innovaciones.
Estamos interesados principalmente en
pulverizadores y en cosechadoras".

Go Kondo- Bolivia- CAISY (Coopera-
tiva).

"Somos un grupo proveniente de Bo-
livia que pertenecemos a una coopera-
tiva de productores de arroz, huevo, soja
y ganado de Santa Cruz de las Sierra. Lle-
gamos aquí en búsqueda de maquina-
ria arrocera principalmente. Es la primera
vez que venimos aquí y tenemos una gran
expectativa porque esperamos que la
muestra ratifique la fama de la agricul-
tura argentina".

Brazil-Javier Birrel-Comercializador
de granos

"Venimos todos los años a Expoagro,
estamos expectantes en cuando a lo que
esta edición de la feria tiene para mos-
trar, sobre todo porque sabemos de los
conflictos que el campo está teniendo
con el gobierno y queremos ver cómo

Testimonios elocuentes y coincidentes

niendo en cuenta que el
contexto internacional no era
el más propicio para gene-
rar nuevos negocios. Las re-
uniones que organizamos,
sin embargo, se mantuvie-
ron ajenas a ese contexto y
en ellas se generó intercam-
bio comercial".

Visitas extranjeras

Con la numerosa partici-
pación de contingentes pro-
venientes de Brasil queda
demostrado que ese país
sigue aportando a la
agroindustria argentina, que
sin duda es altamente va-
lorada en el exterior.

La fuerte presencia de los
países pertenecientes al
MERCOSUR evidencia que
Expoagro es un evento en
donde se muestra lo que
vendrá en la agroindustria
a nivel mundial. Expoagro
atrae por su oferta en ma-
quinaria y por las diversas
tecnologías aplicadas.

En cuanto a los intereses
comunes a todos los visi-
tantes se destacan: la siem-
bra directa, los avances en
transgénicos y las biotec-
nologías.

Los productos en los que
se presentó mayor interés
fueron los sistemas de
estibaje de granos, las se-
mil las y las pulveriza-
doras.n

Negocios en las rondas
internacionales

La Sexta Ronda Interna-
cional de Compradores de
Maquinaria Agrícola y sus
partes, organizada por
Expoagro y la Fundación
Exportar, en su papel de
agencia de promoción de
exportaciones de la canci-
llería argentina, tuvo resul-
tados muy positivos, según
evalúan quienes participa-
ron. De hecho, las operacio-
nes comerciales que se pre-
veía concretar desde el pri-
mer día, finalmente fueron
logradas. Por ejemplo,
Richiger vendió embolsa-
doras de grano a Nueva
Zelanda y Mainero ubicó
cabezales y embolsadoras en
Rusia y Polonia.

"Se vendieron cinco sem-
bradoras, dos embolsadoras
de granos, cabezales mecá-
nicos y silo bolsas a Rusia
y Ucrania. También se pidie-
ron presupuestos a varias
empresas de sembradoras y
otras maquinarias agríco-
las", confirmó Carlos Mén-
dez, técnico de la Ronda de
Negocios de la Fundación
ExportAr.

Por su parte, Marcelo
Elizondo, director ejecutivo
de la Fundación ExportAr,
señaló: "Mucha gente du-
daba del éxito de las rondas
de negocios de este año, te-

mayores rendimientos",
aseguró Federico Rizzo,
gerente de Promoción y De-
sarrollo de Don Mario.

En referencia a lo que
presentaron en Expoagro,
indicó que muestran ensa-
yos sobre fechas de siem-
bra y estructura del cultivo
de soja que realizaron en las
DonMarioMás, con produc-
tos destacados de la nue-
va genética (DM 4670, DM
4970, DM 5.9i y DM 6500).
"Y dedicamos una parcela
a la DM 3700, la variedad
más difundida en el grupo
tres, comparada con las seis
finalistas en la carrera de su
reemplazo y superación",
dijo Rizzo.

En maíz, destacaron el
nuevo lanzamiento DM 2738
MG, que apunta a seguir
compitiendo en el estrato de
híbridos de alta línea, en
girasol con tecnología CL
y alto oleico. En trigo, mues-
tran a manera de adelanto
para la próxima campaña de
fina, los cultivares de ciclo
largo de la firma, Themix L,
y el nuevo ciclo precoz,
Atlax.

Matías Corradi, gerente de
Marketing del semillero La
Tijereta se mostró entusias-
mado por las visitas de pro-
ductores al Plot en Expoagro
y destacó que a pesar de que
termina una campaña de
gruesa muy difícil, la apuesta
es continuar en el mejora-
miento de los materiales de
los diferentes cultivares
para que los empresarios
rurales cuenten con herra-
mientas tecnológicas que les
permitan incrementar los
rendimientos a campo.
Monsanto Argentina pre-
sentó, por segundo año
consecutivo, el Tour Tecno-
lógico, un atractivo recorri-
do donde pueden acceder
a un sector exclusivo en el
que se aprecian las tecno-
logías futuras que
Monsanto lanzará al merca-
do mundial en los próximos
años.

nnnnn  Las maquinarias presentadas concitan especial
atención de todo el público asistente.
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SORTEO
BIMESTRAL

El viernes 5 de marzo a
las 13, se realizará el
Gran Sorteo Bimestral
entregando importantí-
simos premios.

CULTIVOSCULTIVOSCULTIVOSCULTIVOSCULTIVOS

Nidera presenta sus últimos avances genéticos
n  Por cuarto año consecutivo, estará presente en la exposición con mayor convocatoria del campo argentino, Expoagro 2010.

Maíz

En maíz, se  presentará
toda la  línea de productos,
tanto de híbridos templados
como tropicales.

Se exhibirán dentro del
plot demos con diferentes
tecnologías para el control
de malezas, con resistencia
a Glifosato, Imidazolinonas
(Clearfield) y al Liberty
Link.

Dos nuevos híbridos tro-
picales, que además de es-
tar protegidos con el gen
Herculex que controla
Spdoptera, principal plaga
en el norte argentino, trae
incluido el gen LL que per-
mite controlar el escape de
malezas en el cultivo de maíz
con un herbicida de resca-
te y rápida acción como el
Liberty Link.

Esta tecnología a partir de
este año, del mismo modo,
estará asociada a dos
híbridos templados (AX894
y AX852).

Habrá un sector del stand
dedicado a las malezas re-
sistentes a glifosato, una
problemática que comienza
a darse en nuestro país.

precoces, se estará presente
con la NA 2018 especialmen-
te adaptable a los ambien-
tes más australes.

En el grupo 3, con la
NA3731, variedad de alto
potencial para lotes de máxi-
ma tecnología y manejo
moderno y alta respuesta al
angostamiento de hileras.

En el grupo 4, se hará
principalmente foco en la
NA4413 del segmento de las
tolerantes a Finesse y con
potencial similar a la cono-
cida NA4613.   Además, se
presentarán dos nuevos
productos próximos a lan-
zarse en el mercado.

El tema preinoculado tam-
bién tendrá su lugar en el
stand de Nidera, como una
tecnología que se impone
cada vez más entre los pro-
ductores de avanzada.

Se tendrá la posibilidad de
empezar a ver las primeras
variedades con tolerancia a
sales. Y finalmente, el sec-
tor de semilla calibrada, una
marca propia que ayudará
a mejorar los planteos y
uniformidades en este cul-
tivo como ya sucede en
muchos países vecinos.

Del 3 al 6 de marzo en
la estancia "La Fla-
menca", partido de

Baradero, Nidera expondrá
en su  plot los últimos avan-
ces genéticos de todos sus
cultivos.

Soja

En soja, se mostrarán 3
materiales NA4990, NA5009
y NA 5909, ya lanzados al
mercado, que tienen una
enorme adaptabilidad a di-
ferentes ambientes en la
región central y norte del
país, Uruguay y Paraguay,
posibilidad de sembrarse
como primavera, altísimo
peso de 1000 granos,
indiscutida sanidad y una
altísima compensación en el
número de nudos y en una
importante ramificación.

Entre las variedades más

Por tal motivo, se buscan
desde Nidera, nuevas al-
ternativas para seguir lu-
chando contra las malezas
en un cultivo donde el
impacto inicial compromete
seriamente los rendimien-
tos.

Girasol

En girasol,  sin dudas será
en el Nuevo Paraíso 1000 CL
Plus en el que recaerán
mayormente todas las con-
sultas.

El nuevo gen desarrolla-

do de manera conjunta por
Nidera y BASF, permitirá en
un híbrido de última gene-
ración, adaptar los nuevos
herbicidas de esta tecnología
de control de malezas tan
exitosa para el girasol, com-
binado mayor poder de vol-

nnnnn  La empresa Nidera prepara la presentación de avances genéticos en cultivos.
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anaranjada en estadios de
planta joven, junto con ellos
la incorporación del
Clotianidin (Poncho) que
ayudará a mejorar los logros
en el trigo, mejorar el vigor
de nacimiento, pero por
sobre todas las cosas, ayu-
dará al control de pulgones
en ataques tempranos.

Junto a BASF, Nidera
busca reforzar el abanico de
posibilidades para la tecno-
logía Clearfield en maíz y
girasol, haciendo hincapié
en el nuevo gen CLPlus y
las nuevas combinaciones
de productos que permiten,
por sobre todas las cosas,
la incorporación de la tec-
nología Clearfield en el cul-
tivo de trigo.

Con ello,  no sólo se lo-
grará apuntar al control de
malezas de hoja fina, tan
difíciles de combatir en el
trigo, sino también mejorar
la rotación en los lotes que
provienen de girasoles CL,
tecnologías sumamente aso-
ciadas en el sudoeste de la
provincia de Buenos Aires.

"Líderes Nidera", el pro-
grama de beneficios de
Nidera Semillas, estará pre-
sente junto a todas las em-
presas que acompañan,
mostrando los importantes
beneficios que otorgan e
impactan directamente a la
rentabilidad del negocio del
productor agropecuario. n

teo y menor residualidad, y
logrando seguir con la ro-
tación habitual de cultivos,
incluso en los ambientes más
arenosos y secos.

Además se presentará el
primer híbrido de la compa-
ñía con tolerancia a Roya
Negra, el Paraíso 75 con
excelente adaptación a los
ambientes Centrales y del
NEA.

Sorgo

En sorgo, se presentarán
dos nuevos híbridos que se
están incorporando, y que
apuntan  a una mayor pro-
ducción de materia verde y
calidad de grano.

Herbicidas

Como en los últimos años,
Bayer y BASF estarán
acompañando a Nidera den-
tro del stand.

Con la primera,  se mos-
trarán, además de las virtu-
des y posibilidades con el
herbicida Liberty Link, el
concepto de curado profe-
sional ahora extendido tam-
bién al cultivo de trigo, con
la combinación de nuevos
principios activos para el
control de enfermedades
necrotróficas durante el
estado de plántula, pero
también con la posibilidad
de cubrir los ataques de roya

Campeonato
de alambradores

Convertido en una tra-
dicional atracción

dentro de la muestra, este
año se realizará la quin-
ta edición del Campeonato
Nacional de Alambra-
dores.
 Esta tradicional compe-
tencia, organizada en
conjunto por Acindar Gru-
po ArcelorMittal y
Expoagro, busca recono-
cer y revalorizar el oficio
de alambrador y acercar
a los concursantes inno-
vación y tecnología apli-
cada a los productos lí-
deres del mercado
agropecuario.
Como todos los años, en
el sector Ganadero de la
exposición, se dispondrá
de una pista para la com-
petencia con gradas para
que el público pueda ob-
servar la destreza de los
mejores alambradores
del país. Los primeros 3
días de la muestra se
realizarán las instancias
clasificatorias y el último
día se llevarán a cabo las
semifinales y la final.
La participación está
abierta a alambradores
de todo el país de mane-
ra libre y gratuita. n

ATRACCIONATRACCIONATRACCIONATRACCIONATRACCION
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Nissan presentará
al campo la nueva
Pick Up Frontier
n  Sale a competir con su excelente performance y
experiencia en este exigente segmento del mercado local.
Además, se verán otras novedades como los nuevos
"crossover" Murano y la coupé deportiva 370Z.

Nissan exponga la Nueva
Frontier al campo, ya que fue
presentado en diciembre de
2009. Esta totalmente nue-
va generación de Frontier
(motorización, chasis y di-
seño), fue desarrollada so-
bre la base del mítico
Pathfinder. Nissan, refuerza
así su presencia en un seg-
mento donde es referente de
japonés hace más de 40 años
a nivel mundial y con un
producto probado, ya que
se comercializa actualmen-

up de origen tailandesa, New
Frontier, recientemente in-
troducida al mercado argen-
tino. A su vez, estarán pre-
sentes todos los modelos de
la marca, entre ellos los vi-
sitantes encontrarán, el
Murano,  la X-Trail, el
Nissan Tiida en sus dos
versiones y el distinguido
Teana, que fuera elegido el
auto más seguro de 2009 por
CESVI y el súper revolucio-
nado deportivo de raza 370Z.

Será la primera vez que

Una vez más, Nissan
Argentina estará
presente en la mues-

tra agropecuaria más impor-
tante del país, Expoagro. En
esta oportunidad la exposi-
ción se estará llevando a
cabo del 3 al 6 de marzo en
la Ruta 9, km 121, Corredor
Productivo, Baradero - San
Pedro, Provincia de Buenos
Aires.

En la edición 2010 de
Expoagro, Nissan exhibirá
su último lanzamiento, la pick

más, éste modelo se bene-
ficia de la última tecnología
Nissan de cuatro ruedas
motrices, el ALL MODE 4x4-
i, un sistema inteligente en
el que el par se distribuye
en función de las necesida-
des puntuales de tracción.

Mientras, la Nissan 370Z
adquirió un aumento de 26
caballos de fuerza al utili-
zar la cuarta generación del
premiado motor V6 de la serie
VQ. El nuevo motor Nissan
de 3.7 L V6 de la serie VQ
otorga 333 caballos de fuerza.
Además de tener un mayor
desplazamiento, este nue-
vo motor proporciona una
mayor potencia hasta las
7,500 rpm, y mayor torque,
proporcionando una expe-
riencia de manejo totalmente
nueva.  Para mayor informa-
ción sobre los modelos en
exhibición, por favor ingre-
sar a www.nissan.com.ar n

Cabe resaltar la protección
del diferencial con material
de aluminio y disipadores de
calor (para proteger la vida
del lubricante interno).

Lo que se podrá ver

A su vez, los visitantes del
stand podrán disfrutar de
los distinguidos modelos
crossover Murano y la
coupé 370Z. Ambos mode-
los se destacan por su gran
nivel de performance y po-
sicionamiento a nivel mun-
dial, hacen de ellos una
atracción única, haciendo
de su comercialización, una
evidencia del compromiso
de crecimiento sostenido de
Nissan Argentina.

El Murano, de segunda
generación, ofrece una sen-
sación de manejo premium
gracias a la combinación
entre una nueva y avanza-
da plataforma, el refinamien-
to del motor V6 de la multi-
premiada serie VQ de 24
válvulas y 3.5 litros, que
entrega 260 caballos de fuer-
za, además de la caja de
cambios automática de tec-
nología exclusiva de Nissan,
la Xtronic CVT (Transmisión
Continuamente Variable) de
segunda generación. Ade-

te en los principales merca-
dos del mundo.

Características y
detalles

La generación 2010 de este
modelo en el mercado local
dispone de una única
motorización NISSAN 2.5L
Turbodiesel (norma EURO4)
de 172 cv, torque de 403 Nm
a 2000 rpm, con dos opcio-
nes de selectoras de marchas
(manual de 6 velocidades y
automática de 5 velocidades),
y caja reductora de doble
tracción con Alta (4H) y Baja
(4LO).-

La Nueva Frontier, se
posiciona dentro de su seg-
mento, satisfaciendo las
necesidades de los usua-
rios. "Construidos para re-
sistir", su familiaridad con
el mítico Nissan Pathfinder,
se ve desde sus orígenes,
comparten la planta motriz,
posee un chasis de estruc-
tura reforzada de doble "U"
y ocho travesaños, total-
mente desarrollado para
soportar tareas difíciles, con
el objetivo de potenciar su
robustez, la suspensión
delantera es de doble bra-
zo oscilante y la trasera es
de eje rígido con ballestas.

nnnnn  Nissan exhibirá su último lanzamiento, la pick up de origen tailandesa, New
Frontier , recientemente introducida al mercado argentino.
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Mapa digital
Por primera vez y como novedad absoluta en exposi-

ciones a campo, los visitantes a Expoagro podrán contar
con un mapa digital gratuito para cargar en sus navegadores
GPS GARMIN. El mapa indica la ubicación de todos los
stands y puntos de interés de la muestra y permite visualizar
recorridos para desplazarse de un lugar a otro.
 Esta cartografía fue desarrollada por Geosistemas,
empresa líder en la Argentina en la comercialización de
instrumentos y sistemas GPS para medición topográfica,
agricultura de precisión y navegación satelital.
Gracias al desarrollo de la tecnología GPS (sistema de
posicionamiento global, según su sigla en inglés), hoy
se dispone de numerosas herramientas para la navega-
ción satelital, el mapeo y la optimización de procesos
productivos en el campo.
Geosistemas ha elaborado en los últimos años una completa
cartografía digital -los mapas INAV ® de Argentina- para
la navegación GPS. Actualmente, es la más completa y
precisa de nuestro país, e incluye mas de 190 ciudades
con información detallada, junto con todas las autopis-
tas, rutas y caminos. n

PARA COMPRAS DE GANADO EN LA MEGAMUESTRAPARA COMPRAS DE GANADO EN LA MEGAMUESTRAPARA COMPRAS DE GANADO EN LA MEGAMUESTRAPARA COMPRAS DE GANADO EN LA MEGAMUESTRAPARA COMPRAS DE GANADO EN LA MEGAMUESTRA

Promoción especial del Banco Provincia
de capital bajo el sistema de Adjudi-
cación Anticipada”.

Al igual que el año pasado, el Banco
Provincia ocupará uno de los predios
más grandes de la muestra, con una
superficie de 2400 metros cuadrados
. El espacio contará con dos grandes
pabellones, un banco móvil con ca-
jero automático, y áreas para descanso
y esparcimiento.

Uno de los pabellones estará des-
tinado al Banco y las empresas del
Grupo, mientras que el otro será ocu-
pado por los ministerios de Produc-
ción y Asuntos Agrarios de la pro-
vincia de Buenos Aires.  n

nnnnn  Guillermo Francos, presidente
del Banco Provincia

El presidente del Banco de la Pro-
vincia de Buenos Aires, Guillermo

Francos, anunció que los clientes que
utilicen la Tarjeta Procampo tendrán
tasa 0% para las compras de ganado
en el remate de Expoagro, la muestra
que se realizará del 3 al 6 de marzo
en Baradero.

Además, el titular del Provincia
agregó que “tanto a los clientes como
a los consignatarios que realicen sus
operaciones de compra venta de ha-
cienda a través de la Tarjeta se les
bonificará en su totalidad la comisión”.

Francos señaló también que el Ban-
co “ofrecerá financiación de hasta 48
meses con tasas de un dígito y la
eximición del arancel de suscripción
para los clientes que firmen en el stand
una presolicitud de compra de bienes

nnnnn  Esta totalmente nueva generación de Frontier (motorización, chasis y diseño), fue
desarrollada sobre la base del mítico Pathfinder

GARANTÍA
NISSAN

Como ocurre con toda la
gama Nissan en Argen-
tina, la nueva Pick up
Frontier ofrece garantía de
3 años ó 100.000 kilóme-
tros (lo que ocurra prime-
ro).
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Municipalidad de
General Arenales

Se adhiere a la Expoagro 2010
y saluda a todos los expositores.

CUIDADO DE LOS CULTIVOSCUIDADO DE LOS CULTIVOSCUIDADO DE LOS CULTIVOSCUIDADO DE LOS CULTIVOSCUIDADO DE LOS CULTIVOS

Lo importante es un buen
barbecho... y chau maleza
n  La empresa Atanor cuenta con el No Volátil Atanor, que viene formulado como concentrado soluble, siendo este producto
una mezcla de sales aminas del ácido 2,4 D que reduce su volatilidad y además posee coadyuvantes de última generación.

L a necesidad de ser
cada vez más eficien-
tes para maximizar los

rendimientos de nuestros
cultivos hace que las estra-
tegias de control de male-
zas que se plantean deban
preverse antes de la  siem-
bra del mismo.

Estamos en presencia de
un sistema dinámico, don-
de las decisiones (fundamen-
talmente el momento en el
que actuemos) van a deter-
minar el escenario que que-
dará para el año próximo.

Por ello, para tener un
adecuado control es nece-
sario seguir la historia del
lote, recorrerlo, conocer las
malezas que están presen-
tes y que características tie-
nen (anual, perenne, etc).

Hoy debemos hablar de
malezas tolerantes y resis-
tentes ya que estas pueden
estar presentes en nuestros

nnnnn  Realizando las aplicaciones en el momento oportu-
no y eligiendo bien el producto obtendremos un
adecuado control de malezas.

nnnnn  La necesidad de ser cada vez más eficientes para maximizar los rendimientos de
nuestros cultivos hace que las estrategias de control de malezas que se plantean
deban preverse antes de la  siembra del mismo.

lotes. Las primeras, producto
de las características propias
de la maleza que hace que
el herbicida no tenga un
control adecuado y las se-
gundas, por el uso reitera-
do del mismo herbicida que
va generando la selección
de individuos que antes eran
susceptibles y ahora ya no
lo son.

Teniendo en cuenta este
escenario es importante un
adecuado momento de apli-
cación (no dejando que las
malezas tomen mucho desa-
rrollo),  una buena calidad
de aplicación y una correc-
ta elección del producto.

En cuanto a los distintos
herbicidas es indudable que
el Glifosato sigue siendo
una herramienta que bien
utilizada es muy beneficio-
sa y es fundamental en las
estrategias de control en los
barbechos químicos.

Ante la presencia de ma-
lezas tolerantes al Glifosato:
Comelina erecta (flor de santa
Lucía), Iresine difusa, Vio-
la arvensis (Viola), Conyza
bonariensis (rama negra),
Ipomoea spp,  Verbena spp.,
Wedelia glauca (sunchillo o
yuyo sapo), Baccharis spp.,
Convolvulus arvensis (cam-
panilla), se plantea la nece-
sidad de utilizar herbicidas
que puedan controlar estas
malezas ya sea en mezcla con
el Glifosato o solo. Un muy
buen herbicida que se com-
plementa muy bien con el
Glifosato es el ácido 2,4-D
(herbicida fenoxiacético o
comúnmente denominado
hormonal).

El ácido 2,4D, es el her-
bicida hormonal por excelen-
cia que actuando sobre los
meristemas de crecimiento
produce un adecuado con-
trol de la mayoría de las
malezas que presentan to-
lerancia al Glifosato.

La empresa Atanor cuenta
con el No Volátil Atanor, que
viene formulado como con-
centrado soluble, siendo este
producto una  mezcla de
sales aminas del ácido 2,4
D  que  reduce su volatilidad
y además posee coadyu-
vantes de última generación.
El No Volátil Atanor tiene una
relación costo beneficio
tanto por precio como por
dosis de uso que representa
una herramienta importan-
te a tener en cuenta. Existe
además una formulación que

es una premezcla que com-
bina la acción del Glifosato
y la del ácido 2,4-D deno-
minado Mestizo. Mestizo  fue
especialmente desarrollado
por Atanor para ser utiliza-
do en barbechos químicos.
Esta premezcla evita las mez-
clas a campo, posee muy baja
volatilidad y puede ser uti-
lizado en bajos volúmenes
de aplicación, controlando
muy bien las malezas tole-
rantes  De esta manera, co-
nociendo las malezas pre-
sentes, realizando las apli-
caciones en el momento
oportuno y eligiendo bien
el producto obtendremos un
adecuado control de male-
zas en nuestros lotes. n

nnnnn  Es importante un adecuado momento de aplicación,
no dejando que las malezas tomen mucho desarrollo,
una buena calidad de aplicación y una correcta elec-
ción del producto.
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"La Segunda" desembarca en Expoagro 2010
con una estrategia totalmente novedosa
n  El Grupo Asegurador tendrá como punto de reunión con sus asegurados y amigos el stand de 600 m² ubicado en la
intersección de la Tercera Avenida y la Calle N° 1.

mas campañas y otros inte-
grantes del Grupo Sembra-
dores del País, que estará
haciendo el lanzamiento 2010,
con Análisis de Suelos, Ca-
pacitación, más viajes y
nuevos beneficios, todo sin
cargo para quienes asegu-
ran sus cultivos en LA SE-
GUNDA.

Ampliar coberturas y
optimizar costos

"Estamos haciendo impor-
tantes esfuerzos en el de-
sarrollo de nuevas coberturas
y modalidades que contribu-
yan a optimizar los costos y
la rentabilidad del productor",
explicaron en la asegurado-
ra.

Incendio en Rastrojos,
Planchado de Suelos, Fal-
ta de Piso y Silos Bolsa, son
los nuevos desarrollos que
presenta La Segunda. Fiel
a su política, "la Asegura-
dora del campo de toda la

en Argentina y que en el mes
de diciembre fue elegida
nuevamente por los produc-
tores agrícolas como la com-
pañía de seguros con ma-
yor prestigio e imagen en el
país (encuesta de ICASA /
Mora y Araujo), tendrá como
punto de reunión con sus
asegurados y amigos el
stand de 600 m² ubicado en
la intersección de la Terce-
ra Avenida y la Calle N° 1.

Además, anunciaron que
a las ya tradicionales pica-
das en el stand, el hospitality
para periodistas, los paseos
en autos eléctricos, el mer-
chandising para los clientes
y demás acciones de cos-
tumbre, sumarán una serie de
actividades sorpresa que los
clientes descubrirán en la
muestra. El stand contará con
un sector exclusivo para in-
vitados especiales, entre
ellos asistirán los 60 asegu-
rados que la compañía lle-
vó a Brasil en las dos últi-

Bajo el concepto "Viví
una Expoagro dife-
rente con el Grupo

Sembradores del País" -en
referencia al programa de be-
neficios para los productores
agrícolas -, La Segunda llega
a la megamuestra con una
estrategia especialmente
novedosa y orientada a dar
un tratamiento vip a sus
asegurados. "La idea es tras-
ladar el concepto de "Sem-
bradores del País" a la ex-
posición, concentrándonos
en acciones de agasajo para
nuestros asegurados, pero
no mediante las acciones
convencionales, sino de una
manera nueva y que les haga
vivir su visita a nuestro
stand en Expoagro como una
experiencia diferente a lo que
conocen de años anterio-
res.", dijeron en la asegu-
radora.

El grupo asegurador, que
da cobertura a más del 20 %
de las hectáreas aseguradas

vida", llega a la muestra con
éstas y otras importantes
innovaciones en sus segu-
ros agrícolas.

Convenio C.A.P.A.

Por otro lado, y por cuarto
año consecutivo, se reno-
vará el convenio con el Cír-
culo Argentino de Periodis-
tas Agrarios (C.A.P.A.). Este
acuerdo permite que los pe-
riodistas especializados de
todo el país cuenten, de
manera gratuita, con un
seguro de vida.

Sobre el Grupo
Asegurador

El Grupo Asegurador La
Segunda es un conjunto de
compañías nacionales de-
dicado a los Seguros Patri-
moniales, Riesgos del Tra-
bajo y Seguros de Vida y Re-
tiro. Fundado en 1933, esta
entidad cooperativa cuen-

ta con más de 1.000 Centros
de Atención Personalizada
que componen su red de
servicios en todo el país y
1.500.000 asegurados. Está

ubicado entre las diez prime-
ras aseguradoras integrales
de la Argentina, y opera con
el respaldo de las principa-
les reaseguradoras. n
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tuvo esta zona".
El gerente del Consorcio

Productivo del Noroeste
detalló a este diario que "el
proyecto nos está dando
números interesantes, con
una tasa interna de retorno
muy atractiva, logrando la
"última pata que nos falta-
ba" que era el
financiamiento y que no
afectara al rendimiento del
proyecto. Nos está dando
una tasa más que aceptable
para los niveles de rentabi-
lidad actuales".

El COPRONOBA viene
trabajando desde hace

dos años en un proyecto de-
nominado "Cluster ganade-
ro", financiado por el Con-
sejo Federal de Inversiones
(C.F.I.) con el fin de finan-
ciar un feed lot ganadero en
Leandro N. Alem, articulan-
do entre privados y públi-
cos una especie de "clus-
ter" ganadero y con un sis-
tema de fideicomiso.

El proyecto estuvo demo-
rado por los avatares eco-
nómicos y el conflicto con
el campo y el gobierno a partir
de la resolución por el tema
de las retenciones en 2008,
quedando en la última eta-
pa técnica.

"Actualmente, dada la
problemática actual no so-
lamente del sector ganade-
ro sino de la economía en
general -dijo el contador
Vicente Griselli a DEMO-
CRACIA- se busca recupe-
rar el stock ganadero de la
región, a través de un sis-
tema de fideicomiso, en una
sociedad de garantía recí-
proca que haga de aval y
garante de ese fideicomiso,
ir desarrollando distintos
feed-lot para recuperar el
stock ganadero que siempre

nnnnn  El COPRONOBA busca avanzar en un proyecto para
instalar feed lots en distintas áreas geográficas de la
región para intensificar la producción del ganado e ir
incrementando los stocks.

Cluster ganadero

Esta iniciativa es un de-
sarrollo propio del COPRO-
NOBA, que comenzó con un
estudio de mercado, las
negociaciones ante el C.F.I.
y actualmente está listo el
proyecto con el informe fi-
nal, restando ir a buscar los
socios con el sector priva-
do para comenzar a
implementarlo. "Ya hemos
tenido algunas charlas con
entidades rurales y están
bastante interesados en la
idea. Es un proyecto al cual
le veo un futuro promisorio",
destacó Griselli. n

Distritos integrantes
Los distritos que actualmente integran el Consorcio Productivo de la Región (COPRONOBA)

son los siguientes:
Junín, Florentino Ameghino, Lincoln, Leandro N. Alem, General Arenales y Chacabuco.
Vicente Griselli mencionó que existe el pedido de algunos otros municipios para sumar-
se al Consorcio, pero se busca que los mismos tengan realidades económicas y produc-
tivas similares. n

Todos los días, desde las 11:  labranza, corte y rastrillo,  picado de pastura, confección
de rollos, picado de maíz, embolsado y extracción de granos y embolsado.

Desde las 14: siembra directa, picado de rastrojo,  tolvas, riego, cosecha de soja, ferti-
lización liquida y sólida,  pulverización  arrastre, pulverización líquidas, cosecha de maíz.

Actividades de campo en Expoagro 2010

ECONOMIA  ASOCIATIVAECONOMIA  ASOCIATIVAECONOMIA  ASOCIATIVAECONOMIA  ASOCIATIVAECONOMIA  ASOCIATIVA

El COPRONOBA y el desafío
regional de crecer
n  La institución encargada de generar propuestas productivas asociadas emprende otro año lleno de proyectos.

Creada hace más de una década para apun-
talar proyectos de desarrollo regional, el
Consorcio Productivo del Noroeste de la
Provincia de Buenos Aires (COPRONOBA)
ya cuenta con una dinámica propia que le
permite llevar adelante sus actividades más

allá de situaciones económicas concretas
y busca con un objetivo constante: conti-
nuar con el crecimiento.

La prueba está en la cantidad de objeti-
vos que figuran para este año cargado de
incertidumbre por el nuevo escenario in-

ternacional y por el contexto político, un
detalle no menor en un organismo que
agrupa a intendentes de diferente signo
político.

Entre los más destacados figura un plan
para lanzar a productores apícolas de la
región al mercado internacional, la incor-
poración de tecnología para conseguir
certificación sanitaria nacional para los
chacinados en Agustín Roca conjuntamente
con un plan que les permita alcanzar eco-
nomías de escala en la producción de ma-
nufacturas de cerdo, el acompañamiento
y aporte técnico para dar sustentabilidad
al proyecto de biocombustibles en distin-
tas localidades y la continuidad de los tra-
bajos en huertas y viveros comunitarios.

Asistencia a los municipios para
colaborar con la producción

Además, en un 2010 en el que se sien-
ten las consecuencias del freno económi-
co al interior que produjo el conflicto en-
tre el campo y el Gobierno, conjuntamen-
te con la sequía ocurrida durante 2009 tam-
bién buscarán estar cerca de las municipa-
lidades.

"Tenemos que pensar de qué otras for-
mas podemos colaborar con el sector pro-
ductivo y una de ellas es asistir a los go-
biernos comunales para disminuir algunas
asimetrías que se pueden estar presentando
en la región, como puede haber en el uso
de la tecnología, las distintas presiones
tributarias y la armonización en materia
legislativa", explicó el contador Vicente
Griselli, gerente del COPRONOBA.

"Este año ya coordinamos con la
UNNOBA y los distintos municipios de la
región para hacer también un relevamiento
fiscal en todos los distritos. Queremos buscar
las diferencias en la presión tributaria para
lograr mayor homogeneidad y evitar, por
ejemplo, migraciones productivas, este será
el paso previo a la conformación de un ente
que realice investigaciones en materia eco-
nómica en la región" desarrolló el conta-
dor. Otra de las batallas que lleva adelan-
te el consorcio regional tiene que ver con
conseguir verdaderas sociedades entre los
municipios que puedan traer ventajas com-

petitivas. "Desde hace tiempo que estamos
trabajando en la búsqueda de generar eco-
nomías de escala. Ahora luchamos para
lograr la autorización provincial que per-
mita a los gobiernos locales de la región
realizar compras en conjunto y así conse-
guir la importante reducción de costos que
eso conlleva", destaca Griselli.

Asesoramiento

El nuevo escenario económico no sólo
significará estar más cerca de las gestio-
nes de los intendentes, sino ofrecer servi-
cios de consultoría.

"En situaciones como ésta, nos toca ase-
sorar en distintos proyectos para buscar-
le la vuelta a la situación", precisó.

"Nuestra misión es fomentar el desarro-
llo productivo en donde se puede y eso
muchas veces significa estar de empren-
dedores locales que conocen perfectamente
lo que hacen y  pueden generar calidad,
pero que a veces fallan en la comercia-
lización", amplió. n

nnnnn  Vicente Griselli, gerente del
COPRONOBA.
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Importancia de contar con herramientas
para saber los cursos de acción a seguir
n  El doctor Jorge C. Avila afirmó que se trata de un programa intensivo en Finanzas y en Negocios
(commodities y specialties). Está diseñada para profesionales con una visión internacional, financie-
ra y de negocios del sector

tercio son contadores, licenciados
en administración y economistas;
el resto está compuesto por ve-
terinarios, médicos, etc. El primer
grupo busca una reconversión la-
boral "tranqueras afuera". El resto
encuentra en la Maestría una ven-
tana privilegiada al gran mundo
del agribusiness. n

con una visión internacional, fi-
nanciera y de negocios del sec-
tor, que trabajen o quieran traba-
jar en una actividad de enorme po-
tencial de crecimiento.

¿De qué depende el éxito de un
negocio en esta actividad?

De muchos factores. Pero, en
buena medida, de un aprovecha-
miento profesional de las oportu-
nidades que se presenten en áreas
críticas, tales como: commodities
y productos diferenciados,
comercialización interna de
insumos y productos, trading in-
ternacional, evaluación del ries-
go crediticio sectorial y adminis-
tración de carteras de fondos y
commodities en las principales pla-
zas del mundo.

¿Cómo se combinan la prác-
tica de los negocios con los con-
tenidos teóricos?

En la estructura de los cursos
y en la selección de los profeso-
res de nuestra Maestría ha preva-

L os cambios que atraviesa
la industria agropecuaria de
manda profesionales con

una sólida formación académica.
En un contexto de constantes al-
teraciones económicas y políticas,
es importante contar con herramien-
tas prácticas y de análisis que per-
mitan establecer los más conve-
nientes cursos de acción a seguir.

La Universidad del CEMA es una
de las pocas y reconocidas insti-
tuciones que ofrece un posgrado
especializado en agronegocios. De
hecho, es pionera en este campo,
como lo es también en los campos
de Economía y de Finanzas.

¿Cómo caracterizaría a la
Maestría en Agronego-cios de su
Universidad?

En esencia, la Maestría en
Agronegocios es un MBA volcado
a los agronegocios. Es un progra-
ma intensivo en Finanzas y en Ne-
gocios (commodities y specialties).
Está diseñada para profesionales

lecido un balance entre la teoría
y la práctica, que es lo que los
alumnos demandan. Se combina
entonces una sólida formación en
temas de economía, producción,
finanzas y marketing con variados
puntos de referencia en casos y
negocios concretos. Dirigido por
un profesor-tutor, cada alumno de-
sarrolla en su tesina un caso pun-
tual que normalmente  mezcla la
teoría y la práctica.

¿Cuál es el perfil del partici-
pante de la Maestría en
Agronegocios?

Si bien la mayoría de los
ingresantes son hombres, adver-
timos un sostenido crecimiento de
la participación de las mujeres;
ellas ya representan casi un 30%
del curso. Los estudios de grado
de los estudiantes son muy va-
riados. Casi la mitad son ingenieros
agrónomos, ingenieros en produc-
ción agropecuaria y licenciados
en economía agropecuaria; un

nnnnn  Dr. Jorge C. A vila.
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Banco Galicia, financiación
a la medida del productor
Como todos los años, Banco
Galicia estará presente

en Expoagro como banco ofi-
cial de la muestra para acompañar
al productor agropecuario brindán-
dole la asistencia y el asesoramien-
to que necesita, y todos los be-
neficios de su oferta de produc-
tos y servicios para el campo, di-
señada a la medida de cada cliente.

Una vez más, la entidad finan-
ciera, líder en el financiamiento a
los sectores productivos, será
sponsor de la megamuestra
agropecuaria.

En el stand del Banco, el pro-
ductor contará con el asesoramien-
to profesional del equipo de ofi-
ciales especializados en agro que
atenderá y responderá en el mo-
mento, las necesidades e inquie-
tudes de sus clientes y de los
productores que se vinculen du-
rante la muestra, aprovechando los
beneficios exclusivos.

Entre las diversas soluciones
financieras que ofrecerá la entidad,
sobresalen los acuerdos firmados

Galicia Home Banking y Galicia
Office, la banca electrónica para
empresas. Y como todos los años,
el Banco difundirá la Cuarta Edi-
ción del Premio a la Gestión Soli-
daria del Campo, un certamen que
impulsa junto a la Revista Cha-
cra con el objetivo de contribuir
a aumentar la visibilidad, promo-
ción y difusión de las Organiza-
ciones de la Sociedad Civil que
trabajan en las comunidades ru-
rales de nuestro país.

Compromiso con el
ambiente y las prácticas
sustentables

En 2009 Banco Galicia fue cali-
ficado como la entidad más sus-
tentable de la Argentina por
LatinFinance, en su "5° Informe
anual sobre Ética y Sustentabilidad
de Bancos de Latinoamérica" y,
hacia fines del mismo año, la en-
tidad obtuvo la Certificación ISO
14.001 del Sistema de Gestión
Ambiental implementado en su

con empresas líderes del sector
agropecuario para financiar la com-
pra de insumos, rodados, maqui-
narias y hacienda, con los bene-
ficios de la Tarjeta Galicia Rural-
financiación al 0% de interés y
plazos que van desde los 90 has-
ta los 180 días- y de la completa
oferta de Préstamos financieros en
pesos y dólares, Préstamos
prendarios y Leasing.

Además, el Banco brindará
financiamiento para proyectos de
inversión y toda la gama de líneas
de crédito que integran su Progra-
ma de Financiamiento por $1.200
MM dirigido a financiar capital de
trabajo y bienes de capital en
pesos y dólares, con tasa fija, va-
riable o combinada y plazos que
van desde los 12 hasta los 60
meses.

Los visitantes de Expoagro con-
tarán con dos Unidades Red Galicia
24 -una en la entrada del predio y
otra en el stand- equipadas con
cajeros automáticos y acceso a
Internet para operar a través de

Convenio
con Toyota

Hoy, miércoles 3 a las 11.30
se llevará a cabo la fir-ma

de un convenio entre Banco
Galicia y Toyota y estarán pre-
sentes también las autorida-
des de Toyota Argentina.
Asimismo, se encuentran pre-
sentes en la megamuestra au-
toridades del Banco, entidad que
impulsa la 4° Edición del Pre-
mio Gestión Solidaria del cam-
po cuya inscripción cierra el
17 de marzo. n

torre corporativa, siendo el primer
banco argentino en certificar su
gestión ambiental, hechos que
resaltan su compromiso con el
ambiente y las prácticas sus-
tentables.

Es importante destacar que el
Banco acompaña y apoya el tra-
bajo que viene realizando Aapresid
para difundir las buenas prácticas
agrícolas, la producción susten-
table y la agricultura certificada
en la Argentina. n

Informaciones
de interés
ENTRADA / HORARIOS
La habilitación al público será
los días:
3, 4, 5 y 6 de marzo de 2010 de
8,30 a 19 horas.

VALOR DE LA ENTRADA
GENERAL
Costo de la entrada: $25
Jubilados y pensionados: gra-
tis jueves y viernes, presentan-
do libreta.
Las personas menores de 12
años podrán ingresar sin abo-
nar entrada, presentando su do-
cumento y acompañadas por
sus padres.
Escuelas y Colegios Secunda-
rios: Las escuelas y/o colegios
interesados en visitar gratuita-
mente la muestra deberán pre-
sentar directamente en el ac-
ceso a la exposición, una nota
con membrete del estableci-
miento, con sello y firma del
director y con los nombres y DNI
de todos los alumnos que con-
curran a la muestra.
Estudiantes Universitarios:
Podrán ingresar gratuitamente
sólo los días miércoles, jueves
y viernes presentando la libre-
ta de alumno regular.

Motosierras

En esta exposición la Empresa
presentará la motosierra

STIHL MS 441, pensada para el
trabajo profesional que exige
mayor capacidad, menor con-
sumo y mayor comodidad y
facilidad de operación. Está
equipada con un motor 2-Mix,
con tecnología de estratificación
de gases que reduce el consu-
mo hasta en un 20% y también
las emisiones. El motor posee
cuatro canales de transferen-
cia, los cuales por su diseño y
dimensiones aseguran un óp-
timo llenado del cilindro, alta efi-
ciencia de combustión y meno-
res pérdidas de gases, logran-
do así más potencia con me-
nor consumo de combustible,
lo que se traduce en menores
costos de operación. Su nove-
doso sistema antivibratorio
permite reducir las vibraciones
que llegan al operador, mante-
niendo un comportamiento de
manejo óptimo y logrando una
operación más cómoda, segu-
ra y más descansada. Tiene una
potencia de 5,6 HP y un peso
de 6,6 Kg. lo cual le da una ex-
celente relación peso/potencia.
Además, para un trabajo forestal
versátil y de gran tamaño, se
presentará la nueva motosierra
STIHL MS 780.
Desde el 3 al 6 de marzo los
visitantes del stand de STIHL en
la exposición en Baradero po-
drán apreciar la performance de
éstos y otros productos y reci-
bir un cupón de descuento vá-
lido por 30 días para la compra
de máquinas en los concesio-
narios oficiales. n

INSPIRADA EN CUENTOS Y FABULASINSPIRADA EN CUENTOS Y FABULASINSPIRADA EN CUENTOS Y FABULASINSPIRADA EN CUENTOS Y FABULASINSPIRADA EN CUENTOS Y FABULAS

Ford lleva a Expoagro el Teatro de Historias de Campo
yectadas, donde también se verá
a la Nueva FordRanger en acción.
Con un stand de 3.600 m2, y  un
contenido siempre novedoso, Ford
Argentina dice presente junto a la
gente de campo en la exposición
más importante de Sudamérica. n

joven y experimentado encabeza-
do por Leonora Balcarce y Alejo
Ortíz, da vida a la obra. La puesta
en escena cuenta con novedosos
recursos interactivos que hacen
convivir en el escenario la actua-
ción en vivo con imágenes pro-

ción y que la propia gente subió
al sitio  www.historiasdecampo.
com.ar. Con libros de los drama-
turgos Santiago Gobernori y
Matías Feldman, y dirección de
Mariano Manzur, todos de larga
y exitosa trayectoria, un elenco

En el marco de Expoagro 2010,
Ford Argentina, Sponsor Ofi-

cial de la exposición, estará llevan-
do a la muestra la obra de teatro
"Historias de Campo", inspirada
en cuentos y fábulas que van pa-
sando de generación en genera-
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